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EDUARDO LOPEZ Odontdlogo.

“La boca, clave
para la imagen”

RAFAEL CASTRO

- ;Qué ofrece Oralperio ?

-Ofrece un servicio de odontologia inte-
gral. Prestamos todos los servicios, tanto
de cirugia periodontal, implantolégica,
odontologia conservadora, ontopedia-
tria, ortodoncia, ... abarcando todas las
disciplinas de la odontologia.

=;Qué supone recibir todos estos
servicios en una misma clinica?
=Sobre todo que el paciente no tiene que
desplazarse de una clinica a otra, con los
inconvenientes que ello conlleva. En Vi-
talDent estd el trabajo estd muy bien es-
tructurado. Cada uno de los doctores nos
dedicamos a una especialidad en concre-
to.

-;Qué novedades ofrecen en Oral -
perio ?

-Lo mds significativo es la técnica trans-
mucosa, (ue es cirugia minimamente in-
vasiba, mediante la cual colocamos el
implante sin cirugia.

-¢Tienen lista de espera?

=5i, pero somos muy operativos trabajan-
do. Tenga en cuenta que estamos cinco
doctores. Tanto el doctor Piez como yo
nos dedicamos a la cirugia de forma glo-
bal. Tenemos un buen volumen de traba-
jo. de hecho cada dia tenemos mds refe-
ridos.

-;Cudl es el perfil de vuestros clien-
tes?

-Son pacientes con un nivel adquisitivo
mediofalto. Estamos teniendo mucha
aceptacion desde que nos hicimos cargo
de esta clinica, y la respuesta estd llegan-
do del boca a boca. Es decir, de gente que
ha probado la experiencia y se lo ha co-
mentado a sus conocidos y familiares.
=;Alguna novedad en las instalacio-
nes?

~Contamos con el ortopantomégrafo, sis-
tema de radiografia extraoral, ortodon-
cia, etcétera.

-iPor qué hay que cuidarse la boca?
-Algo que hemos observado iltimamen-
te es el tratamiento de blanqueamiento.
Ha aumentado, ya que muchas personas,
por aquello de la bisqueda de trabajo,
solicitan este servicio. Hoy dia hay que
tener en cuenta que la boca es el espejo
del alma.

-¢Qué nos dice del precio?

-Estamos poniendo muchas mds facili-
dades de pago con respecto a olros anos.
Estamos haciendo grandes compras para
poder dar buen precio.

-¢Qué balance hace?

-0Observo que se estd creando una buena
base para el futuro. El paciente suele ha-
cerse, en lineas generales, tratamientos
por fases.



